Numer zapytania Z170/6/1

Tytut zapytania Szkoelnia do Akademii Sprzedazy.
Kupiec prowadzacy: Zaczkowska, Ewa

Osoba kontaktowa w sprawach

merytorycznych:

Data ztozenia: 2025-07-29 12:57:01

Waluta: PLN

TERMINY W ZAPYTANIU

Data i godzina rozpoczecia

przyimowania ofert: 2025-07-29 12:56:58

Data i godzina zakonczenia

. . } 2025-08-11 15:00:00
przyjmowania ofert:

Termin zadawania pytan (do

kiedy?): 2025-08-11 14:59:00

Zatgczniki tak

Tresc¢ zapytania

W imieniu Holcim Polska SA zapraszam Pahstwa do ztozenia oferty na dostawce szkolehh do Akademii
Sprzedazy.

Celem planowanego programu szkoleniowego jest wyréwnanie i podniesienie kompetencji sprzedazowych
w zespotach sprzedazowych funkcjonujgcych w ramach szesciu linii biznesowych naszej organizacji.
Szkolenie powinno zapewni¢ spdéjnosc dziatah sprzedazowych, niezaleznie od zréznicowanego modelu
sprzedazy i doswiadczenia uczestnikéw.

Grupa docelowa

e Okoto 40 oséb zatrudnionych w 6 liniach biznesowych (B2B oraz dystrybucja)

Znaczna rozpietosc¢ doswiadczenia handlowego: od 1 roku do 25 lat stazu
e Rézne modele sprzedazy
e Docelowo podziat na 4 grupy szkoleniowe po ok. 10 oséb

Planowany harmonogram

o Okres realizacji: IV kwartat 2025 - Il kwartat 2026
o Start programu: pomiedzy 22 a 26 wrzesnia 2025
o Zakonczenie programu: marzec/kwiecien 2026
Zakres programu
1. Szkolenia stacjonarne
e Dla kazdej z 4 grup:
o 6 dni szkoleniowych realizowanych w formie 3 sesji po 2 dni kazda
o Po kazdej sesji - 1 warsztat wdrozeniowy online (follow-up)
e tacznie: 36 dni szkoleniowych (24 dni stacjonarnych + 12 warsztatéw online)

2. Warsztat otwierajacy program
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¢ Dla catej grupy (ok. 40 oséb)
e Stacjonarny warsztat wprowadzajgcy, trwajgcy maksymalnie 5 godzin

e Celem jest integracja uczestnikéw, wprowadzenie do tematyki, budowanie motywacji,
przedstawienie ram programowych

Zakres merytoryczny

Program szkoleniowy powinien by¢ oparty na obowigzujacym w naszej organizacji Standardzie Wizyty
Handlowej i obejmowac nastepujace obszary:

1. Przygotowanie do wizyty

2. Rozpoczecie wizyty

3. Rozpoznanie potrzeb i zdobywanie informacji
4. Przedstawienie oferty, mozliwosci, rozwigzania
5. Pokonywanie zastrzezen

6. Zamykanie sprzedazy

Dodatkowe zagadnienia do uwzglednienia:

Negocjacje

°

°

Jezyk korzysci

°

Techniki sprzedazy

°

Pozyskiwanie klientéw

°

Planowanie i organizacja pracy

°

Cold calling
e Dosprzedaz (upselling)
Kolejnosc i szczegotowy uktad tematow zostang ustalone na dalszym etapie wspdlnie z wykonawca.
Wymagania wobec oferenta
e Doswiadczenie w realizacji kompleksowych programéw szkoleniowych dla zespotéw sprzedazowych
e Zespdt trenerski z doswiadczeniem w szkoleniach sprzedazowych B2B i dystrybucyjnych
e Gotowos¢ do wspétpracy przy dopasowaniu programu do wewnetrznych standardéw klienta
e Referencje z minimum 3 zrealizowanych podobnych projektéw w ciggu ostatnich 3 lat

e Warunkiem przystgpienia do postepowania przetargowego jest akceptacja naszych Ogdlnych
Warunkéw Dostawy i Ustug (OWDIiU) - w zatgczeniu.

Zawartosé oferty

Prosimy o przedstawienie oferty zawierajace;j:
e Opis koncepcji programu szkoleniowego
e Proponowang strukture i przebieg szkolenh
e Profil kadry trenerskiej
¢ Opis sposobu pomiaru efektywnosci

o Kosztorys catoSciowy oraz szczegdétowy (cena jednostkowa za dzieh szkoleniowy stacjonarny,
warsztat online, warsztat otwierajacy)

e Warunki logistyczne i organizacyjne
e Terminowos¢ i mozliwosci realizacyjne w podanym okresie

e przedstawienie propozycji narzedzia lub metody stuzacej do pomiaru efektywnosci realizowanego
programu szkoleniowego (np. ocena poziomu wiedzy i kompetencji przed i po programie,
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obserwacja, testy, wywiady, etc.)

Osoba do kontaktu:

Pawet Stanikowski - 502786228, pawel.stanikowski@holcim.com

*Zastrzegamy sobie prawo do odwotania przetargu bez podania przyczyny.

LISTA ZALACZNIKOW

Lp. Dokumenty

1. LZ2 06 _01 INOO1 02 Do pobierania - Ogdlne Warunkéw Dostaw i Ustug Wyd 2 20240401 (1).pdf

PRODUKTY
Indeks/Nr 2z
Lp. Produkt produktu llosc
1. Szkoelnia do Akademii Sprzedazy 1

KRYTERIA OCENY OFERTY

Czy kryterium

Lp. Kryterium Waga Zmienne

1. Cena 1 Tak

KRYTERIA FORMALNE (WARUNKI UDZIALU W POSTEPOWANIU):

Lp. Kryterium
1. Termin ptatnosci: 30 dni
2. Miejsce dostawy: siedziba

3. Koszt transportu: po stronie dostawcy

DODATKOWE PYTANIA DO OFERTY

Lp. Pytanie
Brak pozycji

Jednostka
miary

szt.

Sposéb
naliczania
punktéw

Znizkowy
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Tak
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SKEADANIE OFERT

Zezwol na sktadanie ofert czesciowych

Zezwdl na sktadanie ofert na zamienniki

Zezwol na dodatkowe uwagi do produktéw

Zezwdl na korygowanie ofert do momentu zakonczenia przyjmowania ofert
Zezwdl na sktadanie ofert w przypadku braku spetniania kryteriéw formalnych
Zezwdl na sktadanie ofert w innych walutach

Zezwdl na sktadanie ofert na inne ilosci

Zezwdl na sktadanie ofert wariantowych

Dokument wydrukowano w systemie Logintrade.NET: 02-08-2025 10:19

nie
nie
nie
tak
nie
nie
nie

nie

Strona4z4



